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De ICT-uitgaven groeien.
De grip op die uitgaven
groeit zelden mee.

Zo pakken wij dat aan
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Wij zijn je ICT-inkoper

Offertes aanvragen, partijen vergelijken,
onderhandelen over de condities en de
afspraken vastleggen in een werkbaar
contract. Van begin tot eind.
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Van hardware tot EPD

Servers, storage, hosting, datasecurity,
software voor specifieke afdelingen, PACS,
XDS en EPD-oplossingen. Voor thuiszorg,
verzorgingstehuizen en ziekenhuizen.
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Een deal die juridisch klopt

Een passende oplossing en een contract dat je
later niet in de weg zit. Dat verlaagt je risico
op het moment dat het ergens misgaat.
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Wat het oplevert

Specifieke kennis van ICT-inkoop binnen de
zorg

Snellere en kwalitatief betere deals

Een vast aanspreekpunt, bereikbaar via de
ICT Desk

Een vast bedrag per jaar, vergelijkbaar met
een interne kracht

Geen uurtjes factureren, maar inkoop als een
dienst
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